


MODULO  3  APRERNDIENDO A CONSTRUIR MI 

NEGOCIO

1.-Taller de Números hasta donde quiera ganar.

2.-Hacer la experiencia de productos ( INAGURACION )

3.- Poner atención en los posibles clientes y prospectos para los primeros 
frontales (llevar  formatos para la encuesta )

4.-Levantar pedidos (llevar formatos )

5.- Si hay a alguien interesado en hacer el negocio , mostrarle de manera 
rápida el plan de negocio) 

6.-Sacar una nueva cita para los posibles socios y clientes en menos de 48hrs

7.- Quedarte un rato mas con el nuevo socios para afinar detalles- cerrar 
pedidos, preguntarle como se sintió,  aclararle algunas dudas



TALLER DE NUMEROS HASTA 

DONDE QUIERES GANAR





150 PUNTOS 

PERSONALES

150 PUNTOS 

PERSONALES

750 PUNTOS 

GRUPALES

300 PUNTOS 

PERSONALES

6%

DIF 

6%

DIF 

6%

Ejemplo 2: Bono del 6% (Mini bronce)

$3,679

$ 515

$ 773

$1,700

150 PUNTOS 

PERSONALES

ValorPunto:$28.62

I N G R E S O S

Comercialización 

Bono Personal 

Bono Diferencial 

Bono Mini bronce

$6,667
+ O BS E QU IO DE S U MA Y GA NA OS CI LA E NTR E $1654 Y $2810





Ejemplo 4: Bono del 12% Bronce Inicial

$3,679

$1,030

$3,864

$1,700

$1,468

I N G R E S O S

Comercialización 

Bono Personal 

Bono Diferencial 

Bono Mini bronce 

Bono Bronce Inicial

$11,741

6%2550 PUNTOS 

GRUPALES

300 PUNTOS 

PERSONALES

12%

DIF 6%

300 PP

750 PG

6%

300 PP

750 PG

6%

ValorPunto:$28.62

300 PP

750 PG

+ O BS E QU IO DE S U MA Y GA NA OS CI LA E NTR E $1654 Y $2810





Ejemplo 6: Bono del 18% Bronce Constructor

7950 PUNTOS 

GRUPALES

300 PUNTOS 

PERSONALES

18%

DIF 6%

I N G R E S O S

$ 3,679

$1,545

$13,137

$4,405

$5.139

Comercialización 

Bono Personal 

Bono Diferencial 

Bono Bronce Inicial

Bono Bronce constructor

$27,905

300 PP

2550 PG

12%

300 PP

2550 PG

12%

300 PP

2550 PG

12%

ValorPunto:$28.62



2.- EXPERIENCIA DE 

PRODUCTOS

https://www.pronetz.org/ Contraseña: pronetz

https://www.youtube.com/wat
ch?v=LuswbFHQfuY

https://www.pronetz.org/
https://www.youtube.com/watch?v=LuswbFHQfuY
https://www.youtube.com/watch?v=LuswbFHQfuY


MATERIALES PARA UNA INAGURACION 

EXITOSA

• C plus
Vaso, yodo, cuchara, tortilla y 
triturador
• Lecitina E
Vaso, cuchara, aceite y 
triturador

• Detergente SA8
Vaso, labial, prenda 
• Dish Droaps
2 cucharas, 2 vasos, aceite, 
detergente liquido otra marca



3.-PONER STENCION EN LOS POSIBLES 

CLIENTES Y PROSPECTOS  PARA LOS 

PRIMEROS FRONTALES



4.- LEVANTAR PEDIDOS



5.-PLAN DE NEGOCIOS 

CORTO

https://youtu.be/v4KbZwgTH_w?si=bZuug-cTMyuZVkRr

https://youtu.be/v4KbZwgTH_w?si=bZuug-cTMyuZVkRr

https://youtu.be/NGxesd4QtJw?si=DpzUHOsg89BV9jXC

https://youtu.be/v4KbZwgTH_w?si=bZuug-cTMyuZVkRr
https://youtu.be/v4KbZwgTH_w?si=bZuug-cTMyuZVkRr
https://youtu.be/NGxesd4QtJw?si=DpzUHOsg89BV9jXC


Sacar cita de cuarta reunión tiene 

que ser en menos de 48 hrs

6.- SACAR CITA



Quedarte un rato mas con el Nuevo 

socio para afinar detalles, cerrar 

pedidos, preguntarle como se sintio 

aclararle algunas dudas. 

7.- QUEDATE UN 

TIEMPO MAS
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