


Que el nuevo(a) empresario entienda 
la importancia de nuestra plataforma 
educativa y el construir desde un 
inicio estructuras solidas y rentables 
convirtiéndose en un Networker  
profesional.  

OBJETIVO  



MODULO 4: CRECIMIENTO EXPONENCIAL  

 1.- Enseñarle los cursos básicos de Academy 

  2.- Mostrarle playbook  2025

3.- Que conozca todo lo que hay en Amway ID / Mybiz

4.- Libros a leer ( Escuela de Negocios, Negocio del siglo XX1, Los 4 Acuerdos)

5.-.Enseñarle a Mostrar el Plan

6.- Enseñarle la formación de la Línea Escuela 

7.-Mostrarle las diferentes estrategias de venta  (incluir de todas las líneas) 

8- Reafirmar el Patrón de éxito.

9.- Promover los eventos semanales y mensuales

10.-Enseñarle a rendir cuentas



1.- ENSEÑARLE LOS CURSOS BÁSICOS 
DE ACADEMY 



CURSOS RUTA DE 
APRENDIZAJE  



CURSOS RECOMENDADOS  



CURSOS RECOMENDADOS  



2.- MOSTRARLE PLAYBOOK  2025



2.- MOSTRARLE PLAYBOOK  2025

https://youtu.be/i6LWdmryE2
0?si=vdc9qSFbOIuD7FxT 

https://youtu.be/i6LWdmryE20?si=vdc9qSFbOIuD7FxT
https://youtu.be/i6LWdmryE20?si=vdc9qSFbOIuD7FxT


2.- MOSTRARLE PLAYBOOK  2025

https://youtu.be/KtDUfwO55z4?
si=v7I5vk4QDEbTT2ZA 

https://youtu.be/KtDUfwO55z4?si=v7I5vk4QDEbTT2ZA
https://youtu.be/KtDUfwO55z4?si=v7I5vk4QDEbTT2ZA


2.- MOSTRARLE PLAYBOOK  2025

https://youtu.be/S2Vxu-
V94ZI?si=2C8v6HXPwV1309mq 

https://youtu.be/S2Vxu-V94ZI?si=2C8v6HXPwV1309mq
https://youtu.be/S2Vxu-V94ZI?si=2C8v6HXPwV1309mq


2.- MOSTRARLE PLAYBOOK  2025

https://youtu.be/RN9r1jpl
58c?si=Xcs2jzpwhuLY3Kf1 

https://youtu.be/RN9r1jpl58c?si=Xcs2jzpwhuLY3Kf1
https://youtu.be/RN9r1jpl58c?si=Xcs2jzpwhuLY3Kf1


3.- QUE CONOZCA TODO LO QUE HAY EN 
AMWAY ID / MYBIZ



3.- QUE CONOZCA TODO LO QUE HAY EN 
AMWAY ID / MYBIZ



3.- QUE CONOZCA TODO LO QUE HAY EN 
AMWAY ID / MYBIZ



3.- QUE CONOZCA TODO LO QUE HAY EN 
AMWAY ID / MYBIZ



3.- QUE CONOZCA TODO LO QUE HAY EN 
AMWAY ID / MYBIZ

https://www.pronetz.or
g/bienvenido 

https://youtu.be/4SonMvuK0qI
?si=duIeaRxlRJPcBGT2 

https://www.pronetz.org/bienvenido
https://www.pronetz.org/bienvenido
https://youtu.be/4SonMvuK0qI?si=duIeaRxlRJPcBGT2
https://youtu.be/4SonMvuK0qI?si=duIeaRxlRJPcBGT2


4.- LIBROS A LEER ( ESCUELA DE 
NEGOCIOS, NEGOCIO DEL SIGLO XX1, LOS 

4 ACUERDOS)

EL SECRETO 
DE ESTE 

NEGOCIO 
ES EDUCAR 

“LA MENTE”



5.-.ENSEÑARLE A MOSTRAR EL PLAN

https://youtu.be/xedU4XwzL-
s?si=pwzV6YmkXDy-a5TX 

1 CREAR
EMPATÍA 2 OBTENER

LA ATENCIÓN 3 ¿DE DONDE VIENE
EL DINERO?

4 SUEÑOS 5 CIERRE

INGRESOS EGRESOS

95% de las personas son empleados

$20,000

•¿Qué harías si tuvieras tiempo y 
dinero a la vez?

•Hacer preguntas a profundidad.

Ej. Si quiere casa, ¿con cuántos 
cuartos? ¿alberca, patio, garage, 

amenidades?

• Presentarte, dar tu nombre y oficio.
• Interactuar con el prospecto
• Romper el hielo

• ¿Qué fue lo que mas te gustó?
• ¿Listo para comenzar?

https://youtu.be/xedU4XwzL-s?si=pwzV6YmkXDy-a5TX
https://youtu.be/xedU4XwzL-s?si=pwzV6YmkXDy-a5TX


6.- COMO CREAR LA ESTRUCTURA



7.- ESTRATEGIAS DE VENTA



3 PASTAS DE 200 GRS x dia  = 9.93 PUNTOS
PRECIO PUBLICO = $492 

UTILIDAD = $ 147.6  diarios

EN 30 DIAS  = 297.9 PUNTOS  Y

UTILIDAD DE  $4,428 DE UTILIDAD

300 PUNTOS AL MES SIGNIFICA MOVER 10 
PUNTOS DIARIOS 



LOC MULTIUSOS    5.86 PUNTOS     $291.00 PP.      $87.30 Utilidad
300 pts / 5.86  = 52 LOC´S

52 / 30 DIAS = 1.73 LOC = 2

2 LOC DIARIOS = 11.72 PUNTOS   
MOVERIAS UN TOTAL DE 351.00 PUNTOS 

UTILIDAD  $5238.00 

300 PUNTOS AL MES SIGNIFICA MOVER 10 
PUNTOS DIARIOS 



1 Paquete : 19.97 puntos
15 paquete serian  299.55 puntos en el mes
Utilidad $4,311.00

300 PUNTOS AL MES SIGNIFICA MOVER 20 
PUNTOS CADA 2 DIAS



1 Paquete : 19.97 puntos
15 paquetes serian  299.55 puntos en el mes
Utilidad $4,311.00

PAQUETE DE COCINA



1 Paquete : 23.81 puntos
13 paquete serian  309.55 puntos en el mes
Utilidad $4,605.00

PAQUETE DE LAVANDERIA



7 SOLUCIONES  DAILY + 1



Ejemplo:
Daily + Lecitina E 
300/ 17.82  = 17 Soluciones 

Son 302.94 Puntos 
$ 4075.92 de UTILIDAD
                                

DAILY + LECITHINA  E



300 / 56.22 = 5 paquetes en el mes

Serian 281.10 puntos
$ 3766.35  de Utilidad

NUTRI HABITOS



109.10 PUNTOS   = 1  PAQUETE 

3 Paquetes Son 327. 30 Puntos 
$ 4846.50  de UTILIDAD
                                

Mascarilla Hidratante Loción Renovadora Tónico SuavizanteEspuma Limpiadora

PAQUETE ARTISTRY 



PASO 2 :HAZ COMPROMISOS
•Consume los productos
•Ponte un horario
•Apégate al sistema educativo
•.Haz compromiso con Tu equipo de apyo la estructura a lograr

PASO 3: LISTA DE PROSPECTOS
•Aplicar FACIL

PASO 4: CONTACTAR E INVITAR
•Transmitir un mensaje directo y claro
•Proponer dos fechas
•Agenda

PASO 1 :DEFINE TU SUEÑO
Por escrito, con fechas y fotos, iImagna cada día el momento de su realización
01

8 : PASOS DEL PATRON DEL EXITO



PASO 5: DA EL PLAN
•.Usa Pintarron, libreta, medios impresos
•Dispositivos electrónicos
•Ser breve 20 mins a lo mu ho si es de Uno a Uno
•Transmite un mensaje positivo y de esperanza

PASO 6: DA SEGUIMIENTO
Aclarale dudas, recordalre sus sueños
•Compartir información adicional
•Vídeos, Audios, Libros.

PASO 7: REVISA TU PROGRESO
•Reconoce que estás en formación
•Mantén comunicación con tu grupo de apoyo
•Pide sugerencias
•Ten capacidad de cambio

PASO 8: ENSEÑA ELPATRON DEL EXITO
•Duplicación
•Asegúrate que todos tus frontales tengan este patron del éxito
•Conviértete en un líder



.Promover las orientaciones empresariales

.Promover los seminarios

.Promover las convenciones 

.Promover lideratos

.y Todo lo que Tu línea ascendente promueva

9 : PROMOVER LOS EVENTOS



10.- VERIFICACION DE PROGRESO



Solo CREE

Hazlo FACIL
TODO ESTA EN LA PAGINA DE PRONETZ

TODO ESTA EN LA PAGINA DE PRONETZ

Click en herramientas   contraseña : pronetz

CONCLUSION

http://www.pronetz.org/
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